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Con el patrocinio de

“LA RESILIÈNCIA ÉS UN FACTOR CLAU 

EN LES OPERACIONS DE DISTRESS”

CREACIÓ DE VALOR

La resiliència en la gestió, en aquestes operacions, és un factor clau, 

sobretot en un procés de transformació del negoci, però cal saber fins on 

arribar. Comprem empreses per, tard o d’hora, vendre-les. El retorn de 

la inversió feta serà en funció del valor que haguem generat. (JB)

EXECUCIÓ

Cal entendre el negoci, el producte i les palanques per fer un bon pla 

executiu en els primers cent dies. La bombolla d'oxigen de l’empresa 

sempre és la caixa. Cal prendre decisions, executar-les amb rapidesa i 

estar alineats amb l’equip operatiu. (TF)

ANÀLISI I FINANCES

Les empreses poden tenir diferents graus de deteriorament. Des de la 

part operativa (producte, equip o model de negoci) a problemes 

financers. Cal una bona anàlisi per poder fer una bona reestructuració. 

La caixa és el teu cronòmetre i qui marca el ritme de l’operació. (JMR)

PONENTS

Jordi Bricio
Managing Partner de 

PHI Industrial.

Toni Franco
CEO de Insulation

Technology Group.

José Mª Rigau
Managing Partner de 

Endurance.

Moderador: 

Oriol Pinya
Founding Partner i CEO 

d’ ABAC Capital.

ALIATS INTERNS

És important conèixer l’equip, 

donar una direcció i tenir persones 

dins que coneguin el negoci i 

s'alineïn amb la teva visió. (TF)

SOSTENIBILITAT

No pots vendre la companyia 

només per tenir un bon any. Has 

de demostrar que has generat un 

model de negoci sostingut. (JB)
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