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“VIVIMOS EN UN MUNDO EN EL QUE
S| NO CRECES, DECRECES”

Maneras de
financiar el

crecimiento
empresarial
PONENTES
Enrique Tombas CONFIANZA E INVERSION
Suma Capital Los fondos buscamos empresas que estén en sectores sélidos, con un
equipo gestor competente y un plan de negocio creible y ambicioso.
José Nieto Hoy en dia, vivimos en un mundo en el que si no creces, decreces. En
Kenta Capital FINANCIACION Y MERCADO
A ¢ P1 No es lo mismo hacer una operacién corporativa que de refinanciacion
gusti ¥ia de la deuda. Cuando vas a financiarte tienes que definir tus objetivos y

Resilience Partners .. C .y
tener un conocimiento del mercado para tomar la decisién correcta. g
Xavier Ventura

Banco Sabadell VENTAJA COMPETITIVA

Buscamos compatfiias con recurrencia de recursos, escasa volatilidad y
una ventaja competitiva sostenible: un proyecto a futuro consolidado. La

Ramon
Carbonell clave reside en tener un factor diferencial respecto a la competencia. @p)
Ausa
OPERACIONES Y CLIENTES
Pau Relat Analizamos las operaciones basandonos en cinco aspectos: quién esta al
Matholding frente de la empresa, el producto, el estado financiero, el histérico y las
garantias. Somos un banco mas de cliente que de operaciones. xv)
Moderador:
Gerard Masachs TECNOLOGIA E INNOVACION
Sudirectorfinanciero. AUSA es una multinacional que exporta a 80 paises mientras el 70% de

com

su produccioén es de capital familiar. Uno no puede exportar si no tiene
un producto innovador. La clave esta en el acceso a la tecnologia. &c)

RENTABILIDAD Y CRECIMIENTO
¢Crecer para qué? El crecimiento per se en una empresa familiar no
tiene sentido si no es rentable. Tiene que aportar una rentabilidad como
minimo equivalente al que tenia el negocio tradicional. ¢r)
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